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« Les financements immobiliers, un véritable booster pour
développer vos ventes et capter de nouveaux mandats »

Public :

Agents immobiliers

Prérequis :
Efre reconnu agent immobilier

Durée de formation :

7 heures
1 jour

Inscription :

Pour toute demande d’inscription, veuillez nous contacter au 07 60 30 84 20 ou par email :
remi.thibaud@oreaformation.com

Objectifs :

Lors de cette formation, les agents immobiliers seront en mesure de :

* Maitriser le budget d'acquisition de leur client et fiabiliser leurs ventes aupres des Vendeurs
* Développer et augmenter leur volume de ventes grace d des types de financements
spécifiques

¢ Capter une nouvelle clientele Acheteur a I'aide des financements patrimoniaux

Movens et modalités :

Présentiel

Ateliers : Mise en situation cas concret d'une découverte budget et d'un calcul de capacité
d'emprunt
Quizz d'auto-évaluation et de découverte par thématique



Etudes de cas concrets clients

Moyens Technigues :

Salle, Table, Chaise, Ordinateur, Vidéo Projecteur

Adaptation et suivi de la formation :

Un suivi de la formation et accompagnement seront réalisés tout au long de la formation. La
formation pourra étre adaptée pour palier a des difficultés majeures rencontrées par
I'apprenant,

Evaluation de parcours :

Le contrble de connaissances permettant de vérifier le niveau de connaissances acquis, est
effectué selon les modalités suivantes :

Contréle des connaissances par un questionnaire QCM
Questionnaire de satisfaction

Evaluation du besoin :

Un guestionnaire sera proposé pour analyser I'adéquation du besoin de formation avec les
formations dispensées.

Test de positionnement :

Un test de positionnement sera proposé pour adapter la formation avec le niveau de
connaissance du stagiaire

Validation de votre inscription :

A lissue de votre candidature, vous recevrez par email une convocation pour participer d la
formation accompagner d'un livret d'accueil récapitulant I'ensemble des informations vous
permettant de vous préparer.



Délai d'acces :

Un délai minimum et incompressible de 14 jours entre l'inscription et I'acces a la formation est
appliqué.

Handicap :

Toutes les formations dispensées a RC2L sont accessibles aux personnes en situation de
handicap. Lors de I'inscription & nos formations, nous étudions avec le candidat en situation
de handicap et & travers un questionnaire les actions que nous pouvons mettre en place pour
favoriser son apprentissage.

Pour cela, nous pouvons également nous appuyer sur un réseau de partenaires nationaux
préalablement identifiés.

Coordonnées du référent handicap :

AGEFIPH

Béatrice SERRAJ
0557292012
b-serraj@crfh.handicap.fr

MDPH

MDPH 17 61 rue Jéricho - CS 50145 17005 La Rochelle Cedex 1
0800152215

mdph@charente-maritime.fr

CAP EMPLOI

Les Minimes3 rue Alfred Kastler
17000 - La Rochelle

Tel : 05 46 50 04 00

Association Pour Adultes et Jeunes Handicapés
Association APAJH de Charente-Maritime
Rue Jean Bouche 17000 La Rochelle

Le Prix : 500 € TTC

Contact:

Rémi THIBAUD
remi.thibaud@oreaformation.com
07 60 30 84 20

QUELQUES CHIFFRES:




promotions

Taux de satisfaction :

Nombre de stagiaire :

2026




« Les financements immobiliers, un véritable booster pour
développer vos ventes et capter de nouveau mandats »

PROGRAMME DE FORMATION DETAILLE

Théme : Le financement immobilier

Module 1 :

Maitriser le budget d'acquisition de leur client et fiabiliser leurs ventes aupres des
Vendeurs

» Réaliser des découvertes Acquéreurs en infroduisant les questions liées au budget du
client

* Apprendre les fondamentaux du calcul de la capacité d’emprunt

* Big Five des criteres d'éligibilités indispensables a I'emprunt immobilier en France

* |dentifier les motifs potentiels de refus

* Faire appel a un expert pour valider la solvabilité Acquéreur et renforcer le suivi pour
rassurer le client Vendeur (Offrir une plus-value Vendeur du Mandat Exclusif Efficity)
Module 2 : Développer et augmenter leur volume de ventes gréce a des types de
financements spécifiques

* Découverte des différents types de financements en France en 2026

¢ Faire une opportunité de vente des biens avec une forte problématique de rénovation
énergétique

« Utiliser les préts dédiés a taux zéro et Prime rénov’

¢ Maitriser I'achat/vente gréce aux systémes relais pour vendre aux secundo accédants et
capter de nouveaux mandats (Synergie Agent immo/Courtier)

e Contourner un budget bloqué par un prét personnel : le prét & Paliers

Module 3 : Capter une nouvelle clientéle Acheteur & I'aide des financements patrimoniaux
e Découverte du prét Hypothécaire pour les clients ayant déja un patrimoine immobilier
existant

* Comprendre le mécanisme de |'effet de levier pour développer son parc immobilier locatif
¢ Quvrir le financement a une nouvelle clientéle : les Seniors

¢ Le financement en société : un dispositif gagnant pour accroitre son patrimoine immobilier
Chapitre 4 : Le Bon Plan Expert :

La synergie Agent immo/ Courtier en financements

Les avantages pour I'agent immobilier

Evaluation Modules : Contréle des connaissances par un questionnaire QCM



CV du formateur

Rémi Agile, Ouvert et
THIBAUD Combatif

Intervenant en Formation Professionnelle

Compétences |||

Compétences et expériences en formation:
Intervenant formateur aupres du Centre de la Formation de la Profession Bancaire a
U'IUT et l'IAE de Limoges.(Travail de conception et animation en présentiel de modules
formation)
Niveau Licence et Master 1 et 2 Banque Assurance Finance

o Enseignant matiéres techniques professionnelles (Approche des Marchés Financiers,

Approche Globale du patrimoine, Transmission du patrimoine a titre gratuit)

¢ Enseignant techniques de vente et de négociation (Epreuve orale de RDV clientéle)

e Jury d’examen en oral de vente
Compétences et expériences en animation pédagogique :
Email Animateur en Marchés financiers aupreés des équipes de conseillers patrimoniaux
(étude, conception, réalisation et soutenance de formation)
Animateur en financement en devises (formation sur les crédits en francs suisses)

12 Allée Bertran de
Born

87570 RILHAC -
RANCON

Tél.
07.60.30.84.20

Expériences Professionnelles &

Juillet 2026 a Aujourd’hui : Orea Formation / Formation en Etudes supérieures et
entreprise Thématique Financements

La Halle de L‘immobilier / Formation sur les financements immobiliers

Né le 25/08/1986 IUT et IAE Limoges en partenariat avec I'Ecole Supérieur de la Banque de Bordeaux
Enseignement du théme Gestion du patrimoine et Négociation Relation Client

CCl » ESC Limoges ° Intervenant Formateur Techniques Bancaires

Marié * Enseignement du théme Crédit et Négociation Relation Client

36 ans

Permis B Janvier 2020 a Juin 2026 :
Finance Conseil Limoges * Courtier en Financements Immobiliers et Professionnels

Mars 2015 a Novembre 2019 * BNP Paribas ¢ Conseil en Banque Privée

Formation

Année 2015 * European Financial Planner, Master ® EFPA , PARIS
e Certification en Gestion de Patrimoine

Septembre 2007 a Septembre 2008 * Licence Banque Assurance Finance ® IUT du
Limousin
e Conseiller de clientéle Particuliers

e Septembre 2005 a Septembre 2007 BTS Banque Assurances Finance ES2C Limoges

@]

Centres d’intérét

Sport

Running et Trail (xokm et Semi Marathon)
Pratique du Golf (loisir et compétition)
Educateur sportif équipe de football

Document actudalisé le 22/09/2026

RC2L 12 chemin de la Papillere, 17460 - Préguillac — Siret : 10839591400014 — Enregistré sous le n°75170378417
auprés du préfet de région : Nouvelle Aquitaine — Cet enregistrement ne vaut pas agrément de I'Etat. — Naf :
6619B — TVA : FRO7108395914 — RCS : Préguillac 108 395 914 R.C.S. Saintes — Capital : 1000 € — Tel : 07 60 30 84 20

— Email : remi.thibaud@oreaformation.com



ACCESSIBILITE

En application de I'article 47 de la loi n® 2005-102 du 11 février 2005 et du décret n°® 2019-768
du 24 juillet 2019 ce document présente la politique de RC2L en matiere d'accessibilité
numérigue.

1. RESPONSABLE ACCESSIBILITE NUMERIQUE

Pour veiller continuellement & I'accessibilité des contenus numériques, RC2L a nommé un
responsable de I'accessibilité numérique.

Celui-ci a pour missions :

. De veiller & la mise en place de processus pour I'accessibilité des contenus
numérigues ;

. De rendre compte au responsable de la formation des contenus et des services
numériques, ainsi que de tout besoin d'amélioration ;

. De s'assurer gue la sensibilisation aux exigences de I'accessibilité est encouragée dans
I'établissement ;

. D’étre l'interlocuteur premier sur tous les sujets d'accessibilité numérique.

2, ACTION DE FORMATION ET DE SENSIBILISATION

Pour répondre au besoin de sensibilisation et de formation des membres de RC2L, un plan de
formation sera déroulé sur les trois prochaines années. Ces formations seront réalisées selon la
méthode la plus appropriée pour répondre aux spécificités de la formation, soit par des
dispositifs & distance synchrones ou asynchrones, soit par des dispositifs en présentiel.

3. GUIDE DES BONNES PRATIQUES

Pour que la prise en compte de I'accessibilité dans la fabrication des contenus et la mise en
place des services numériques deviennent des éléments de la qualité, chaque pdle intégrera
les bonnes pratiques de I'accessibilité adaptées a ses contenus et outils. Cette adaptation
sera issue des expériences faites lors de nos formations.

CONDITIONS GENERALES DE VENTE

Modalités de reglement

Le paiement sera d0 en totalité a réception d'une facture émise par l'organisme de formation
a destination du bénéficiaire.

Non réalisation de la prestation de formation

En application de I'article L6354-1 du Code du fravail, il est convenu entre les bénéficiaires et
I'organisme de formation, que faute de résiliation totale ou partielle de la prestation de
formation, I'organisme prestataire doit rembourser au coconfractant les sommes indiment
percues de ce fait.

Obligations et force majeure

Dans le cadre de ses prestations de formation, « RC2L » est tenue & une obligation de moyen
et non de résultat vis-a-vis de ses Clients ou de ses Stagiaires. « RC2L » ne pourra étre tenu



responsable a I'égard de ses Clients ou de ses Stagiaires en cas d'inexécution de ses
obligations résultant d'un événement fortuit ou de force majeure. Sont ici considérés comme
cas fortuit ou de force majeure, outre ceux habituellement reconnus par la jurisprudence : la
maladie ou I'accident d'un intervenant ou d'un responsable pédagogique, les greves ou
conflits sociaux externes a « RC2L», les désastres naturels, les incendies, I'interruption des
télécommunications, de I'approvisionnement en énergie, ou des transports de tout type, ou
toute autre circonstance échappant au contréle raisonnable de « RC2L ».

Devis et attestation

Pour chaque action de formation, un devis est adressé en deux exemplaires par « RC2L » au
Client. Un exemplaire d0ment renseigné, daté, tamponné, signé et revétu de la mention « Bon
pour accord » doivent étre retourné a « RC2L» par e-mail. Le cas échéant une convention
particuliére peut étre établie entre « RC2L», I'OPCO ou le Client. A I'issue de la formation,
« RC2L » remet une attestation de formation au Stagiaire. Dans le cas d'une prise en charge
partielle ou totale par un OPCO, « RC2L » lui fait parvenir un exemplaire de la feuille
d'émargement accompagné de la facture. Une attestation d'assiduité pour chaque Stagiaire
peut étre fournie au Client, & sa demande.

Dédommagement, réparation ou dédit

En cas de renoncement par le bénéficiaire avant le début du programme de formation

o Dans un délai compris entre 2 semaines et 1 semaine avant le début de la formation :
50% du co(t de la formation est dC.

o Dans un délai compris entre 1 semaine et 48 heures avant le début de la formation :
75 % du coUt de la formation est dC.

° Dans un délai inférieur d 48 heures avant le début de la formation : 100 % du coUt de
la formation est dO.

Le coUt ne pourra faire I'objet d'une demande de remboursement ou de prise en charge par
I'OPCO.

Propriété intellectuelle et copyright

L'ensemble des fiches de présentation, contenus et supports pédagogiques quelle gu'en soit
la forme (papier, électronique, numérique, orale...) utilisés par « RC2L» pour assurer les
formations ou remis aux Stagiaires constituent des ceuvres originales et a ce titre sont protégées
par la propriété intellectuelle et le copyright. A ce titre, le Client et le Stagiaire s'interdisent
d'utiliser, transmettre, reproduire, exploiter ou transformer tout ou partie de ces documents,
sans un accord exprés de « RC2L ». Cette interdiction porte, en particulier, sur toute utilisation
faite par le Client et le Stagiaire en vue de I'organisation ou I'animation de formations.

Descriptif et programme des formations

Les contenus des programmes, tels qu'ils figurent sur les fiches de présentation des formations
sont fournis & titre indicatif. L'intervenant ou le responsable pédagogique se réservent le droit
de les modifier en fonction de I'actualité, du niveau du(des) participant(s) ou de la dynamique
de la session.



Confidentialité et communication

«RC2L», le Client et le Stagiaire s’engagent & garder confidentiels les documents et les
informations auxquels ils pourraient avoir acces au cours de la prestation de formation ou &
I'occasion des échanges intervenus antérieurement a I'inscription, notamment I'ensemble des
éléments figurant dans la proposition transmise par « RC2L » au Client. « RC2L » s'’engage a ne
pas communiquer a des tiers autres que les partenaires avec lesquels sont organisées les
formations et aux OPCO, les informations transmises par le Client y compris les informations
concernant les Stagiaires. Cependant, le Client accepte d'étre cité par « RC2L » comme client
de ses formations. A cet effet, le Client autorise « RC2L » & mentionner son nom, son logo ainsi
qu'une description objective de la nature des prestations dans ses listes de références et
propositions & I'attention de ses prospects et de sa clientele, entretiens avec des tiers, rapports
d'activité, site internet, ainsi qu'en cas de dispositions Iégales, réglementaires ou comptables
I'exigeant.

Protection et acceés aux informations a caractére personnel

L'organisme de formation s'engage & informer chaque Stagiaire que :

- des données a caractére personnel le concernant sont collectées et traitées aux fins de suivi
de la validation de la formation et d’amélioration de I'offre de « RC2L »

- conformément & la loi n° 78-17 du 6 janvier 1978, le Stagiaire dispose d'un droit d'accés, de
modification, de rectification des données & caractére personnel le concernant. Le Stagiaire
pourra exercer ce droit en écrivant & : « RC2L » ou par voie électronique d : « RC2L ».

En particulier, « RC2L » conservera les données liées au parcours et a I'évaluation des acquis
du Stagiaire, pour une période n'excédant pas la durée nécessaire & I'appréciation de la
formation. Enfin, « RC2L » s'engage a effacer a I'issue des exercices toute image qui y aurait
été prise par tout moyen vidéo lors de travaux pratiques ou de simulations.

Litiges
Si une contestation ou un différend ne peuvent pas étre réglés a I'amiable, le Tribunal de
Saintes sera seul compétent pour régler le litige.
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	‐ des données à caractère personnel le concernant sont collectées et traitées aux fins de suivi de la validation de la formation et d’amélioration de l’offre de « RC2L »
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